
La connaissance des consommateurs est 
essentielle pour la mise en place de campagnes 
marketing bien ciblées et efficaces.
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> �Profile-Insight : Analyse van het sociodemografische profiel van 
uw klanten

> �Lifestyle-Insight : Analyse van de lifestyle in de vrije tijd, de interesses 
en het aankoopgedrag van uw klanten

> �Response-Insight : Responsanalyse voor een objectieve en duidelijke 
evaluatie van de resultaten van uw dm-campagnes

> �Business Potential-Insight : Objectieve analyse van uw markt en van 
de groeimogelijkheden van uw verkoopnet

> �Segmentation Model : Segmentatie op maat van uw klantenbestand 
om het potentieel van uw klanten te ontwikkelen op basis van hun 
profiel en hun gedrag

> �Cross & Upsell Model : Ontwikkeling van een model om de klanten 
op te sporen die het meest vatbaar zijn voor meer consumptie van 
bestaande of nieuwe producten.

> �Geo-Info : Een uniek referentiebestand met een brede waaier geogra-
fische en sociodemografische gegevens over de hele Belgische markt.

Data intelligence oplossingendata intelligence

Bij WDM Belgium kunt u terecht voor een brede waaier sociodemografische en lifestylegegevens over de Belgische 
consumenten. Een schat aan informatie om uw doelgroepen beter te analyseren en te segmenteren.

Dankzij deze unieke gegevens en de knowhow van onze specialisten in analyse en datamining, kan WDM Belgium u 
analyseoplossingen voorstellen met een grote toegevoegde waarde. Ons aanbod gaat heel breed : van een eenvoudige 
profielbeschrijving over complexe voorspellende modellen tot segmentatie en clustering van uw klantenbestand. 
Bovendien stelt WDM Belgium u oplossingen voor om uw verkoopnetwerk te analyseren en te evalueren.

Deze oplossingen bezorgen u handige en praktisch bruikbare informatie om uw strategische beslissingen te ondersteunen 
en om het effect van uw marketingcampagnes te vergroten.

SAMEN HALEN WE HET MAXIMUM UIT UW KLANTEN EN PROSPECTS. 
Onze Data Intelligence oplossingen geven u antwoorden voor elke stap in de lifecycle van uw prospects en klanten.

data intelligence

Onze specialisten overleggen 
graag met u hoe u dankzij Data 
Intelligence oplossingen het 

maximum haalt uit uw klanten 
en prospects.

De kunst en de wetenschap om uw 
klanten en prospects beter te kennen

Bij WDM Belgium kiest u uit verschillende 
“Data Intelligence”-oplossingen :

li fe t ime

Wie zijn uw klanten ? 
Wat is het profiel van uw 
prospects ? Hoe zit het met 
het verkooppotentieel van uw 
producten op de Belgische 
markt ? Waar plant u het best 
een nieuw verkooppunt ?
 

In welke segmenten van de 
bevolking prospecteert u het 
best ? Wat is het profiel van 
mensen die goed reageren op 
uw campagnes ? Kon u met 
de lancering van een nieuw 
product nieuwe soorten klanten 
aantrekken ?

Hoe segmenteert u uw 
klantenbestand het best ?
Hoe verbetert u uw return on 
investment en de waarde van 
uw klanten ? Hoe zet u uw klanten 
aan om meer van uw producten of 
diensten te gebruiken ? Hoe overtuigt 
u ze om bij u andere producten 
te kopen ? En in welke klanten 
investeert u het best? Hoe bereikt u 
die doelstellingen tegen een zo laag 
mogelijke marketingkost ?

Wat is het profiel van mensen 
die bij u afhaken als klant ? 
Welke zijn de klanten die u 
mogelijk verliest ?
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GETunderstand KEEPGROW

Krijgt u graag  
meer informatie ?

Aarzel niet en bel ons op  
+32 (0)2 555 94 44  
of ga naar onze website ;  
www.wdmbelgium.be  


