
La connaissance des consommateurs est 
essentielle pour la mise en place de campagnes 
marketing bien ciblées et efficaces.
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N’hésitez pas à nous contacter 
au +32 (0)2 555 94 44 
ou via notre site web 
www.wdmbelgium.be

> �Profile-Insight : Analyse du profil socio-démographique de vos clients

> �Lifestyle-Insight : Analyse life style sur les loisirs, les centres d’intérêt, 
le comportement d’achat de vos clients

> �Response-Insight : Analyse de réponse pour une évaluation objective 
et claire des résultats de vos campagnes direct marketing

> �Business Potential-Insight : Evaluation objective de votre marché et 
des possibilités de croissance de votre réseau de vente

> �Segmentation Model : Segmentation sur mesure de votre fichier 
clients afin de développer le potentiel de vos clients en fonction de 
leur profil et comportement

> �Cross & Upsell Model : Développement d’un modèle afin d’identifier 
les clients qui sont susceptibles d’augmenter leur consommation de 
produits ou d’acquérir un nouveau produit.

> �Geo-Info : Un fichier référentiel unique qui offre un large éventail 
d’informations géographiques et socio-démographiques sur l’ensemble 
du marché belge.

Data intelligence solutionsdata intelligence

WDM Belgium met à votre disposition un large éventail de données socio-démographiques et lifestyle sur les 
consommateurs belges. Ces données constituent une source d’information précieuse pour mieux analyser et 
segmenter vos groupes cibles. 

Grâce à ces données uniques et au know-how d’experts en analyse et data mining, WDM Belgium vous propose 
des solutions d’analyse à haute valeur ajoutée. Notre offre est très large. Cela va de la simple description de profil 
jusqu’à la segmentation et au clustering de votre fichier clients, en passant par des modèles prédictifs complexes. 
Enfin, WDM Belgium propose également des solutions pour l’analyse et l’évaluation de votre réseau de vente.

Ces solutions vous fournissent des informations utiles et exploitables pour guider vos décisions stratégiques et 
mettre en place des campagnes marketing performantes.

Ensemble, nous allons tirer le meilleur parti de vos clients et prospects ! 
Les solutions Data Intelligence vous proposent des réponses pour chaque étape du cycle de vie de vos prospects et clients.

data intelligence

Nos experts se feront un plaisir 
de vous rencontrer et d’identifier 
avec vous les opportunités que les 
solutions en Data Intelligence 

peuvent offrir à votre entreprise 
au niveau de la connaissance de 
vos clients et / ou prospects.

L’art et la manière de mieux  
connaître vos clients et prospects

Vous avez le choix parmi de nombreuses 
solutions Data Intelligence :

l ife t ime

Qui sont vos clients ?
Quel est le profil de vos 
prospects ? Comment évaluer 
le potentiel d’affaires de vos 
produits sur le marché belge ?
Où implanter un nouveau 
point de vente ? 

Dans quels segments de la 
population prospecter en 
priorité ? Quel est le profil des 
répondants à vos campagnes ?
Le lancement d’un nouveau 
produit vous-a-t-il permis d’attirer 
d’autres types de clients ?

Comment segmenter au mieux 
votre fichier clientèle ?
Comment optimiser vos revenus 
en augmentant la valeur de vos 
clients ? Comment les inciter à 
consommer plus de vos produits 
et services ? Comment les 
convaincre d’acheter d’autres 
produits chez vous ? Et comment 
atteindre ces objectifs en limitant 
votre investissement marketing ?

Quel est le profil type des 
personnes qui cessent d’être 
clients ? Quels sont les clients 
qui sont susceptibles de vous 
quitter ? 
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GETunderstand KEEPGROW

Vous souhaitez  
plus d’informations ?


